
 

ALTernatives 

J U N E  1 ,  2 0 0 9  V O L U M E  I ,  I S S U E  6  

Solutions That Work™ 

Authorized Dealer For: 

T oday, end‐users in the gen‐eral  office,  accustomed  to 
the  attributes  of  an  MFP, 
are  often  being  asked  a 

simple  question:  "How 
often  do  you  print  or 
copy a document on 11 
x  17‐inch  paper?"  Fre‐
quently  the  answer  is 
either  "rarely"  or 
"never."  The  result? 
Increasingly,  ledger‐less 
A4  MFPs  are  finding 
their way into the work‐
place. Have  looked  into  this  oppor‐
tunity for your workplace? 

If  not,  it  is  an  opportunity  worth 
investigating. After all, according  to 
market  research  firm  IDC,  in  2007 
there  were  1.58  million  color  and 
monochrome  A4  laser  MFP  ship‐
ments  in  the U.S. market  (at  press 
time, IDC's 2008 shipment estimates 
were  being  finalized).  Keith  Kmetz, 
program  vice  president  for  IDC's 
Hardcopy  Solutions  and  Services, 
says  a  comparison  of  the  data  and 
research  for  the  A3 market  (MFPs 
capable  of  producing  11  x  17‐inch 
copies/prints) versus the A4 market 
reveals  that  many  businesses  are 
currently  in  a  state  of  imbalance 
when it comes to their A3 usage and 
their  A3 machines,"  he  says.  "And 
many don't know it."  

While end‐users may not be specifi‐
cally  thinking  about  the  imbalance, 

the  customer  manage  the  print 
environment, once  the customer's 
infrastructure  has  been  optimized 
and  the  new  recommended 
printer  fleet,  which  includes  A4 
MFPs,  has  been  installed.  Such 
tools as WebJet Admin and the HP 
Universal  Print  Driver  facilitate 
print  management.    Finally,  rec‐
ommends  Codd,  software‐based 
solutions  can  be  recommended 
and  installed  that  provide  for  the 
improvement  of  the  customer's 
business  processes  and  informa‐
tion  workflow.  By  providing  the 
customer such a solution, they will 
have a "higher level of service than 
the  competitor  down  the  street," 

he  says.  "So, 
they  can  gen‐
erate  more 
revenue  be‐
cause  they 
are  more 
efficient  and 
can  turn 
things  around 

more quickly." 

Codd emphasizes that A4 MFPs are 
ideal in most organizations striving 
to  optimize  their  printing  infra‐
structure.  
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manufacturers  are  giving  it  plenty 
of thought. It appears that Hewlett‐
Packard Co. (HP) may have been the 
first to do so. Tom Codd, director of 

enterprise  segment 
marketing  for  HP,  de‐
scribes the 45‐page‐per
‐minute  (ppm)  LaserJet 
4345  A4  MFP,  intro‐
duced about four years 
ago,  as  the  product 
that  "disrupted"  the 
market.  "We  took  a 
step  back  and  said, 

'We're  going  to  design  a  product 
from  the  ground  up  for  the  way 
people  actually  use  multifunction 
devices,'"  he  says.  "Through  our 
research,  we  im‐
mediately  found 
that people do not 
print  a  lot  of  A3 
(11  x  17‐inch 
documents)  in  the 
workplace.  It  is 
typically  less  than 
5  percent.  I've 
heard numbers as  low as 3 percent 
of  the  pages  in  the  U.S.  are  11  x 
17." 

HP's Codd says his company recom‐
mends  a  three‐step  approach  to 
implementing  A4  MFPs.  The  first 
step,  is  to optimize  the  customer's 
infrastructure  by  striving  to  get 
their  printing  assets  under  control. 
The next step, says Codd,  is to help 

By providing the customer 
such  a  solution,  they will 
have  a  "higher  level  of 
service  than  the  competi‐
tor down the street….” 

I N  T H E  N E W S !  

• June 2, 2009—HP launches 

Power To Change, a campaign 

that encourages personal com‐

puter users around the world to 

download a new desktop wid‐

get that tracks the cumulative 

energy savings associated with 

participants turning off idle PCs 

when not in use.  The Power To 

Change widget is available for 

download by individuals and 

companies across the globe and 

is compatible with all PC com‐

puting platforms. With the 

widget, computer users world‐

wide can watch and explore the 

energy savings the campaign 

generates. 

• May 18, 2009—Kyocera Mita 

America Launches New Wide 

Format Imaging System, Deliv‐

ering Exceptional Performance 

and Value in Single Footprint.  

Ideally suited for professionals 

in industries such as architec‐

ture, engineering, education, 

government and construction, 

the new KM‐4800w provides 

standard monochrome network 

printing, scanning and copying 

functionality for businesses that 

rely on large format documents 

as part of their operational 

workflow. 

• ALT newsletter articles, promo‐

tions and raffles  are also 

posted on altconnect.com. 
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Printing & Imaging News for ALT Customers 

The A4 MFP 
 
Will it become a 
little giant? 
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Pick of the Month   

 

CopyStar Black & 
White MFP at 82ppm! 

 
The Copystar CS 820 B&W Multi‐
functional  System  delivers  the 
ultra‐reliability, productivity and 
superior performance that every 
high‐volume  business  environ‐
ment requires.  
 
Engineered  for  durability  and 
dependability,  the  Copystar  CS 
820  offers  an  exceptional  array 
of  features  designed  to  boost 
workplace  performance.  At  an 
impressive 82 ppm, the Copystar 
CS 820 can meet the most rigor‐
ous business demands for print‐
ing, scanning and copying.  
 

Call  us today at 866.806.8807 to 
learn more! 

For  more information, 
visit  

www.altconnect.com, 

call us at 

 866.806.8807 

or  email us at 

save@altconnect.com. 

8938 Cotter Street 
Lewis Center, OH 43035 
866.806.9053 

Applied  Laser Technologies  (ALT), an award‐winning  leader  in eco‐friendly print man‐
agement  and  optimization  solutions,  has  been  helping  clients manage  expenses  and 
increase productivity since it opened its doors in 1989.   

ALT  is your unbiased, single source provider for printer, copier, scanner, multifunction 
and fax systems, onsite service and supplies including OEM compatible toner cartridges.   

We take pride in being your independent dealer and advisor so that you get the best 
product at the best price for your company’s needs.   

Current Programs, Rebates,   
Promotions & More!  

HP Trade-In & Save Program 
Save up to $1000 when you upgrade to a new  

HP LaserJet or Officejet Pro Printer 

 

Save up to $1000 on the purchase or lease of HP 
LaserJet or Officejet Pro printers when you trade‐in 
your old desktop laser  or ink printer (any brand, any 
condition) between January 1, 2009 and December 
31, 2009.  Also receive an “HP Total Care” card esti‐
mated at over $49.99.  To get started,  complete the 
trade‐in online claim by February 15, 2010 or within 

45 days of purchase invoice date, whichever is 
sooner.  Additional rules and restrictions apply.    

 

HP Color LaserJet Promotions  
Save $100 via instant rebate on the following HP 
Color LaserJets:  LJ CP4005n/dn (May 1 ‐ June 30, 
2009) and LJ P4014n (extended until June 30, 2009) 

 

Free Xerox Color Printer 
Wouldn’t it be nice to have a color printer without the 
upfront expense?  With this offer, you only pay for 
what you print!  This package includes a genuine 
Xerox color printer, service and supplies.  We have 

packages to suit a variety of needs.   
Rules and restrictions apply.  

 

HP CarePack Warranty Program 

The HP Care Pack Warranty Program offers organiza‐
tions protection against unexpected maintenance 
costs for most HP printers and HP multifunction de‐
vices.  Just think, a single service call can cost you as 
much as an entire year of unlimited service with ALT's 
HP Care Pack Warranty Program. The program in‐
cludes unlimited calls and all parts and labor.   

(It does not include consumable items.) 
 

Visit altconnect.com for the complete list of specials. 

www . a l t c o n n e c t . c o m  

ALT’s June Featured 
Employee Is... 

 

Ren Xiu Zhi 
 

For exceptional  service for 
over 15 years!!   

 

Working closely with customer 
service,  Ren  has  done  an  out‐
standing  job making  sure  that 
customers  get  the  right  prod‐
uct on time, EVERY time. 
  

Thanks Ren! 
 

Win Tickets to See the Cleveland Indians!! 
 

All you have to do is sign‐up at www.altconnect.com/specials.asp to win 2 tickets to a Cleveland Indian game!  
Two winners will be announced each month in ALTernatives and on www.altconnect.com.  

In the Spotlight  
 

Why buy an ordinary printer 
when you can get an HP 
multi‐function printer for 
the same price?   
 

Introducing the M4345 and  
M3035 MFP Series from HP. 
 

Starting at $1,199.* 

June Special   

 
 

Color Output For As 
Low As $.059 Per 
Page...Believe it! 

 

Ever thought you could get high 
quality color output for the cost 
of black and white?     Now you 
can.   The time has come to add 
color to office documents with‐
out worrying about costs.  
 
 

Call  us today at 866.806.8807 to 
learn more! 

*Get up to $800 Cash Back through the HP Trade-In & Save Program! 

It Copies. It Prints. It Faxes. It Scans to email and 
to a file in color.  It even staples! 
 

Reach new heights with  the M4345 and M3035 MFP  series. 
These  powerful,  scalable,  and  easy‐to‐use workgroup MFPs 
combine print,  copy, digital  send,  and  advanced paper han‐
dling into one cost‐effective device.  Accomplish more  in  less 
time. Attain printing and copying speeds as fast as 35 ppm for 
the M3035 and 45ppm  for the M4345 and a quick  first page 
out  with  Instant‐on  Technology.  Get  consistently  great‐
looking output with a choice of HP FastRes 1200  for  speedy 
day‐to‐day printing or HP ProRes 1200 for true 1200 by 1200 
dpi for those extra critical jobs where only the best will do. 
 

• Boost workgroup efforts and easily  integrate documents 
into  office  workflows.  These MFPs  come  standard  with 
send‐to‐e‐mail  and  network  folder  capability,  as  well  as 
network authentication, and LDAP support. The HP Digital 
Sending  Software  (DSS)  4.31  lets  you  send  documents  to 
ftp  sites  and  fax  services,  including  LAN  fax,  Internet  fax, 
and Windows® 2000/XP fax services. 

 

•  Process  documents  effortlessly.  The  50‐sheet  reversing 
automatic document  feeder  (ADF) eliminates  the need  to 
manually  feed  originals,  even  two‐sided  documents.  Con‐
serve paper with automatic two‐sided printing and copying. 

 

Combine  all  this with HP’s  rock  solid  reputation  and  you’ve 
got yourself a powerful printing and imaging solution. 


